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Problema 
-  I d e n t i f i c a c i ó n

-  F o r m u l a c i ó n

-  d e s c r i p c i ó n  
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Objetivos 
- G e n e r a l

- E s p e c í f i c o s  

- G e r e n c i a l

- F i n a n c i e r o

- M e r c a d e o

- L o g í s t i c o

Justificación



IMPORTANCIA DEL SECTOR EN COLOMBIA

E l  c r e c i m i e n t o  d e  l a
p r o d u c c i ó n  a v í c o l a  e n  e l
p a í s  h a  s i d o  s o s t e n i d o  y
p e r m a n e n t e  e n  l o s  ú l t i m o s
c i n c o  a ñ o s .

E l  s e c t o r  a g r o p e c u a r i o  s e  h a
a f i a n z a d o  c o m o  e l  m a y o r
g e n e r a d o r  d e  e m p l e o  d e
l o s  c o l o m b i a n o s .



EMPRESAS      PRODUCTORAS

R e g i o n a l

N a c i o n a l



DIAGNÓSTICO 
DE LA EMPRESA



DIAGNÓSTICO 
DE LA EMPRESA



DIAGNÓSTICO 
DE LA EMPRESA



DIAGNÓSTICO 
DE LA EMPRESA



PRODUCTO: HUEVO LÍQUIDO

Cantidad: 5KG

 

Embalaje: Caja x20KG

 

Posición arancelaria: 0407.11.00.00

 

Calidad e inocuidad: 100% natural.

El producto es higiénico.

 

Conveniencia: Fácil manejo.

 

Ventajas:

- Pasteurizado.

- Conservación 

-Mayor higiene en general

-Mejor rendimiento en emulsiones.

 





Importaciones más altas del producto
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Arancel a pagar del 0% puesto que es un
país que forma parte de la Unión
Europea

Impuesto IVA más bajo

Mejor ambiente de negocios

SELECCIÓN DEL PAÍS 



ESTRATEGIA LOGISTICA
La mercancía se entregara en libre en puerto, se requiere

establecer la logística para mantener un nivel de
inventario óptimo:

Q= 2DS
H

Se asumirá un pedido mensual de 500 unidades, costos de
ordenar de 1300 dólares según página oficial de Hamburg
sud[1]y asumiendo un costo de mantener de 5% tenemos:

 
 

2 * 12 * 500 * 1300
0,5 * 80,41Q= =1969 ≈ 2000



CANTIDADES A EXPORTAR
5 0 0  U N I D A D E S  D E L  P R O D U C T O :

PRECIO DE
VENTA

INTERNACIONAL

P E S O  U N I D A D :  5 K G

E M B A L A J E :  C A J A  X 2 0 K G

5 0 0  C A J A S  D E  2 0  K G  C / U

 

E L  V O L U M E N  T O T A L  S E R Á  D E  3 0  M ^ 3

D E S T I N A D O S  A  U N  C O N T E N E D O R  D E  2 0  P I E S

C U Y O  V O L U M E N  A P R O X I M A D O  E S  D E  3 2 . 6   .  

 

T E N I E N D O  E N  C U E N T A  L A S  M E D I D A S

A P R O X I M A D A S  D E  C A D A  C A J A  D E  3 0  C M  X  2 5

C M ,  E N  C A D A  E S T I B A  D E  1 2 0 0  M M  X  1 0 0 0  M M  ( 4

E N T R A D A S )  E S  P O S I B L E  A C O M O D A R  1 6  C A J A S

P O R  N I V E L .

Se determina al dividir el total
entre la cantidad de unidades

a exportar

Precio=
USD 43060.65

= USD 86.12
500



El termino internacional de comercio a negociar es FOB (Free On Board ). La

empresa se hace cargo de:

·      Entrega Mercadería  y documentos

·      Empaque y embalaje.

·      Flete  (de fábrica al lugar de exportación)

·      Aduana (documentos, permisos, requisitos, impuestos)

·      Gastos de exportación (maniobras, almacenaje, agentes).

Ruta internacional de la operación - Acceso marítimo

Termino Incoterm a negociar - FOB



$9 MILLION
A N N U A L  R E V E N U E

I N  2 0 2 0

COSTEO DE LA
OPERACIÓN



EVALUACIÓN FINANCIERA
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GRACIAS
Muchas 


