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ANALISIS VERTICAL GRUPO FAMILIA 

  



Al analizar la dinámica financiera del grupo familia en los últimos años, podemos ver que en 

las cuentas de activos no existe un mayor porcentaje, esto es bueno ya que no tienen activos 

ni dineros quietos, está en constante movimiento como se puede observar en la cuenta de 

inversiones, que desde el 2010 al 2014 ha tenido un crecimiento del 14% lo cual representa 

que la empresa GRUPO FAMILIA se encuentra invirtiendo, para generar mayor rentabilidad. 

 Respecto a los proveedores y clientes, con los proveedores desde el 2010 se ha 

mantenido la deuda entre el 10% y el 16%, en el último año se observa una tendencia de 

disminución en esta cuenta puesto que los ingresos inmediatos por parte de los clientes han 

hecho aumentar el flujo de dineros lo cual permite un pago más rápido y oportuno a 

proveedores así sean pocos ya que la empresa tiene sus propios proveedores de materias 

primas.  Sin embargo las cuentas por pagar han tenido un incremento del 9% respecto al año 

anterior. 

 Las otras cuentas por pagar de la empresa están representadas por los las 

inversiones en maquinaria y equipos especializados para cada área de trabajo, lo cual hace 

que la empresa sea competitiva y productiva, teniendo la maquinaria necesaria para la 

producción de todas sus nuevas líneas de la mejor calidad para así brindar un excelente 

producto al cliente. 

La empresa cuenta con un patrimonio solido lo cual sirve como respaldo a las futuras 

inversiones y apalancamiento a las deudas de la empresa.  
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Finalmente podemos observar que la empresa grupo familia a lo largo de los años ha 

adquirido un posicionamiento significativo en el mercado nacional e internacional, lo cual 

genera un crecimiento en los ingresos de la empresa, teniendo como resultado un alto poder 

de endeudamiento, para lograr un mayor crecimiento en plantas, infraestructura, el dinero en 

provisiones, en el 2014 es bastante más alto que en los anteriores años con un 48%, lo cual 

hacer que la capacidad de crédito de la empresa aumente. La creación de nuevas líneas de 

productos, en nuestro caso la línea de productos para mascotas y únicos en el mercado, son 

los frutos de esas grandes inversiones en tecnología e investigación y desarrollo, demuestran 

el buen funcionamiento del área financiera de la empresa.  

ANALISIS VERTICAL SECTOR COSMETICOS Y ASEO 



 

La participación de la cuenta Caja y Bancos no es participativa pues este rubro dentro de un 

total global abarca para el año 2010 3,89% del total de los activos del sector, 5,81%, 5,94% 

, 5,27% y 4,39 % para los años 2011, 2012, 2013, 2014 respectivamente.  Indicadores que 

nos permite determinar igualmente que tanto ha crecido o disminuido la participación de ese 

rubro en el total global siendo esto considerado positivo para el sector pues no es rentable 

para la empresas que lo conforman tener un gran porcentaje de sus activos estático en caja y 

bancos, ya que este dinero no estaría generando rentabilidad alguna.  

La participación de esta cuenta para el Grupo Familia es más baja en comparación con las 

demás empresas que conformar el sector  pero esto les permite tener más disponibilidad al 

invertir en infraestructura o sus procesos de producción para el mejoramiento del mismo. 

Para los clientes 37,28%, 36,08%, 37,21% Y 36,16% para los años 2011, 2012, 2013, 2014 

respectivamente. En comparación con otras empresas del sector el Grupo Familia concentra 

sus activos a largo plazo.   

Las inversiones realizadas por las empresas del sector corresponden al 9,40% del total de 

activos en el 2010, 9,19%, 9,03%, 10,78%, 10,68% para los años 2011, 2012, 2013, 2014 

respectivamente. El Grupo Familia por su parte tiene una representación en inversiones de 

22,48% para el año 2010, 28,70%, 26,38%, 33,42%, 35,95% para los años 2011, 2012, 2013, 

2014 respectivamente; el incremento de estas inversiones se debe a que las empresas de este 

sector están interesadas en invertir para la investigación y desarrollo. La innovación es 

conocimiento y este sector lidera precisamente porque tienen más capacidad de generar 



nuevo conocimiento, no son necesariamente los que más invierten, pero sí los que uno de los 

que más rentabilidad obtienen de estas inversiones. 

En las cuentas por cobrar a largo plazo se registran los incrementos y los recortes vinculados 

a la venta de conceptos diferentes a productos o servicios. Esta cuenta está compuesta por 

letras de cambio, títulos de crédito y pagarés a favor de la empresa. En este caso tienen 

representación porcentuales bajas  respecto al total de activos de la misma, tanto para Grupo 

Familia como para el resto de empresas del sector. Para el caso del Grupo Familia los valores 

son 0,07% para el año 2010, 0,32%, 3,16%, 0,41%, y 0,47% para los años 2011, 2012, 2013, 

2014 respectivamente. Para el Sector Cosméticos y Productos de Aseo las cuentas por cobrar 

a largo plazo en el 2010 representaron el 0,26%, 1,14%, 1,33%, 1,41%, 2,07%  para los años 

2011, 2012, 2013, 2014 respectivamente. Como se puede observar el sector intenta mantener 

esta cuenta con porcentajes bajos de esta formar evitan invertir en gastos innecesarios y 

tienen mayor liquidez o dinero disponible ante cualquier eventualidad. El otorgamiento de 

productos o servicios a crédito es una de las herramientas que tienen las empresas para 

conservar a los clientes actuales y captar nuevos. Dichos créditos se reflejan en las cuentas a 

cobrar, aun cuando presenten distintas condiciones y formas de pago. 

En cuanto al patrimonio del sector otras reservas representan 17,13% del total de patrimonio 

para el año 2010, 18,83%, 20,67%, 22,63%, 22,09% para los años 2011, 2012, 2013, 2014 

respectivamente. El superávit de valorizaciones registró 25,76% del total de patrimonio para 

el año 2010, 20,36%, 18,81%, 17,41%, 18,25% para los años 2011, 2012, 2013, 2014 

respectivamente.  

El total de pasivos corrientes es de 83,21% para el año 2010, 48,56%, 53,01%, 52,00%, 

51,40% para los años 2011, 2012, 2013, 2014 respectivamente. Respecto a los pasivos el 

Sector los proveedores representan el 29,38% del total de los pasivos, 29,32%, 31,47%, 

31,69% y 27,53% para los años 2011, 2012, 2013, 2014 respectivamente. 
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Las empresa por momentos disfrutan de excesos de liquidez y aprovechan para recurrir a sus 

inversiones, de forma temporal, con la intención de generar rentabilidad a cambio de 

mantener su permanencia como recursos ociosos, es por eso que la cuenta Inversiones 

temporales ha tenido creciendo debido a la estrategia operacional del sector ya que ha 

presentado valores de -49.5%, 19.1%, 76.8% y 52.3% correspondientes al año 2011, 

2012,2013 y 2014 de forma respectiva lo cual señala en la liquidez las oportunidades que ha  

tenido el sector para lograr avanzar. 

Hemos notado el cambio que ha tenido el sector debido al aumento de la demanda de sus 

productos y esto conlleva también al comportamiento en la cuenta de deudas de difícil cobro, 

la cual ha tenido variaciones debido a la cartera que posee las empresas del sector pues en el 

año 2011 contaba con un -57.5% la cual al siguiente año aumento de forma considerable a 

un 99.2% pero para el año2014 ya se vio regulada por diversas estrategias y medidas que la 

empresa opto para la regulación de esta cuenta y en el siguiente periodo alcanzo un -12.9%. 

La cuenta proveedores tiene una relación directa con el desarrollo del objeto social de la 

empresa, el poder de negociación en cuanto a la cuenta Proveedores se ve reducido debido a 

la liquidez y provisiones de la empresa para responder ante sus obligaciones, esta para el año 

2011 llevaba a cabo compras a crédito las cuales para el año 2014 se ve reducido a un 4.7%. 

El dinamismo en el sector ha permitido el desarrollo de un poderosos dinamismo en la cuenta 

Obligaciones laborales,  esta registra el valor de las apropiaciones efectuadas por el ente 

económico de las obligaciones que se generan en la relación laboral, sean éstas legales, 

convencionales o internas que tienen una exigibilidad a corto plazo o que en ocasiones 

requiere de un pago inmediato, efectuadas con base en las liquidaciones de nómina y en un 

porcentaje adecuado sobre los salarios causados. Mediante la ley de oferta y demanda se ha 

logrado mejorar la competitividad y productividad del mismo logrando un aumento  de un -

66.4% en el año 2011 a un -3.8% en el año 2014 lo cual se ve reflejado en la Utilidad del 

ejercicio ya que esta cuenta se deja ver con los siguientes  resultados: 15.2%, 8.9%, 0.8% y 

15.1% para el años 2011, 2012, 2013 y 2014 lo que nos  demuestra que tan rentable es el 

sector y sus derivados en el mercado. 

 

 

 

 


