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1. Problema  

1.1 Identificación del problema  

 

Oportunidades de establecer relaciones comerciales para la empresa Incolbest en 

el mercado internacional, ofreciendo productos confiables y siempre seguros. 

 

1.2 Formulación del problema  

 

¿Cuáles son las posibilidades comerciales para la empresa Incolbest, para 

expandir su mercado en el país de destino? 

 

1.3 Descripción del problema 

 

Incolbest S.A. es la empresa número uno en la producción y 

comercialización  de materiales de fricción y sistemas de frenos en la Región 

Andina. Ofrecen una amplia gama de productos confiables y siempre seguros, 

para vehículos  livianos y pesados. Se quiere buscar Contribuir con el 

crecimiento económico y social de los países, dando soluciones innovadoras y 

confiables a nuestros clientes dentro de un proceso de desarrollo sostenible. 

Colombia tiene la posibilidad de posicionarse con modelos de negocio 

novedosos como fabricante y exportador de vehículos 100% nacionales y 

ecoefiencientes. 
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2. Objetivos  

2.1 Objetivo General 

 

Determinar ventajas de los productos de Incolbest, en mercados internacionales. 

2.2 Objetivo Especifico 

 

 Proyectar una idea de internacionalización para el producto de pastillas para 

frenos de motocicleta. 

 Analizar el mercado potencial con las diferentes fuentes de información. 

 Detectar la viabilidad financiera para la internacionalización del producto. 

 Crear una estrategia de mercadeo que permita el ingreso del producto. 
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3. Justificación  

 

Es conveniente la realización de la presente investigación, ya que  a través de esta se 

busca encontrar nuevas oportunidades para el país para expandirse a nivel internacional por 

medio del sector de autopartes y vehículos, así mismo la presente investigación pretende 

demostrar diversas operaciones internacionales a través de las cuales el país puede 

encontrar nuevas alternativas de nicho de mercado, así como incentivo para mejorar las 

exportaciones. 

 

Gracias a la presente investigación de la empresa Incolbest se podrán identificar las 

diversas oportunidades del sector para el ingreso en el mercado internacional, conocer los 

gustos de los consumidores y buscar satisfacer las necesidades de la demanda en el 

mercado al cual se busca ingresar. Se lograra concluir que estrategia es la adecuada para 

introducir un nuevo producto en el mercado extranjero y la facilidad para su aceptación, 

incrementando las ganancias de la empresa.  

 

Los motivos principales que merecen la realización de la investigación es crear 

nuevas estrategias de incursión dentro del mercado internacional, así como buscar ventajas 

competitivas en comparación con otras empresas. La investigación busca resolver aquella 

necesidad que presenta el país para introducirse a otros mercados, para asi ampliar las 

oportunidades reales que puedan existir para Colombia.  
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4. Cronograma 
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